LEAD

1. Usmiech, energia, zart na poczatku:

- Dzieni dobry ja po ten bimber sgsiedzi méwili, Zze u Paristwa najlepszy! ©

- Dzieri dobry — kontrola! Jaka? tadnego usmiechu! ©

-Przepraszam, ze tak sie skradam ale ostatnio to mnie psy pogonity ©

- Ale sie wystraszytem! Tak szybko Pan/i drzwi otworzyta ©

- Dzieni dobry Ekipa Ratunkowa! A przed czym ratujecie? Przed podwyzkami cen prqdu ©

2. Ustalenie wtasciciela:
- Rozumiem ze Pan/i jest wtascicielem domu?

3. Dowod spoteczny:
- Bo wtasnie wracam od sgsiada (zawsze konkretnie) Pana Zbyszka tu z tego zoftego domu —
kojarzy Pan/i?

4. Juz mdéwie o co chodzi — przez 2 dni (presja czasu) weryfikujemy u Paristwa w miejscowosci
grunty dachy i liczniki ze wzgledu na dofinansowania do odnawialnych zrddet energii.

5. Nie czekamy na reakcje tylko od razu ustalenie godziny — ROZUMIEM ZE JUTRO O 17
BEDA PANSTWO W DOMU? Bo dzisiaj to juz wszystko zajete mam.

6. Jezeli klient potwierdzi to dopytujemy: ROZUMIEM ZE ZONA/MAZ ROWNIEZ BEDA
JUTRO?

7. Potwierdzenie i zaciekawienie: Dobrze, to ja REZERWUJE dla Parstwa jutro godzine 17,
trzeba sprawdzic czy sie Paristwo ZAKWALIFIKUJA oraz czy to sie bedzie optacato — bo
liczytem/am w wiosce obok i niektérym zwrot wychodzit 10-15 lat to za dfugo, natomiast
niektorym wychodzi 4-5 lat — dlatego MUSIMY to sprawdzic¢ u Parnstwa.

8. Zebranie danych i przygotowanie do spotkania: Dobra to poprosze imie i nazwisko
(zapisujemy) oraz numer telefonu, bo mam caty dzien spotkan jakby jakies sie przesuneto czy
miatbym sie spdznic to zadzwonie poinformuje. Prosze przygotowac rachunek za prqd — pani
sie tym zajmuje czy mqz?

9. Potwierdzenie przez klienta: Dobra Pani Kasiu, to jutro widzimy sie o ktdrej? (patrzymy na
klienta — czekamy na odpowiedz) / co trzeba przygotowac? (czekamy na odpowiedz)

10. Kontraktowanie: Tylko BARDZO WAZNE zarezerwowatem/tam dla Paristwa godzine 17
jutro — przyjde na 10-15 minut szybko zweryfikujemy dofinansowania — tylko zeby nie byto
sytuacji ze sie umawiamy a ja jutro klamke pocatuje @- ROZUMIEM ZE MOZEMY SIE TAK
UMOWIC?

-Super do zobaczenia — jutro 17!



SAM PRZYKtADOWY TEKST:

1.Dzien dobry! Przepraszam, Ze tak sie skradam ale ostatnio u sqsiada to mnie psy pogonity
©. Rozumiem ze Pan jest wtascicielem domu? Bo wtasnie wracam od sqsiada Pana Zbyszka
tu z tego Zoftego domu — kojarzy Pan? Juz mowie o co chodzi — przez 2 dni weryfikujemy u
Panstwa w miejscowosci grunty dachy i liczniki ze wzgledu na dofinansowania do
odnawialnych #rédet energii. ROZUMIEM ZE JUTRO O 17 BEDA PANSTWO W DOMU? Bo
dzisiaj to juz wszystko zajete mam. ROZUMIEM ZE ZONA ROWNIEZ BEDZIE JUTRO? Dobrze, to
ja REZERWUIE dla Panstwa jutro godzine 17, trzeba sprawdzic czy sie Paristwo
ZAKWALIFIKUJA oraz czy to sie bedzie optacato — bo liczytem w wiosce obok i niektorym zwrot
wychodzit 10-15 lat to za dtugo, natomiast niektorym wychodzi 4-5 lat — dlatego MUSIMY to
sprawdzi¢ u Panstwa. Dobra to poprosze imie i nazwisko oraz numer telefonu, bo mam caty
dzien spotkan jakby jakies sie przesunetfo czy miatbym sie spdznic to zadzwonie poinformuje.
Prosze przygotowac rachunek za prqd — pani sie tym zajmuje czy mqz? Dobra Pani Kasiu, to
jutro widzimy sie o ktérej? | co trzeba przygotowad? Tylko BARDZO WAZNE
zarezerwowatem/tam dla Paristwa godzine 17 jutro — przyjde na 10-15 minut szybko
zweryfikujemy dofinansowania — tylko zeby nie byto sytuacji ze sie umawiamy a ja jutro
klamke pocatuje @ - ROZUMIEM ZE MOZEMY SIE TAK UMOWIC?

-Super do zobaczenia — jutro 17!



SPOTKANIE:
1. WARM-UP

Wchodzimy do klienta, z pytaniem czy przygotowat rachunek za prad. Bardzo wazne
jest zeby od samego wstepu normalizowac decyzje o instalacji i tworzy¢ presje czasu.

Jak sie ciesze, ze w koricu mozna na chwilke usigs¢ — bo to co sie dzieje teraz przez te
podwyzki cen prgdu to jest jakas masakra. Robie spotkania od rana do wieczora, juz
zapomniatem jak sie mieszka w domu ©. Myslatem, ze boom na instalacje byt dwa
lata temu ale teraz to jest dopiero popyt — tak duzych podwyzek jeszcze nigdy nie
byto, a chyba wszyscy wiemy Ze to dopiero poczqtek.

Czyli jest czas okoto 2-3 minut luznej rozmowy z klientem, ale na tematy ktore albo
Was interesujg (jak uwazasz ze fajny piesek to pogadaj — ale nic na site). Przede
wszystkim rozmawiajmy o mozliwych dotacjach, podwyzkach pradu, gazu, wegla itp.
Mozna tez dotozyc klientowi historie :

Unia Europejska wymaga 30% Zrodet energii odnawialnej w Polsce do korica
pierwszego kwartatu (drugiego, trzeciego, czwartego — w zaleznosci w ktérym
momencie roku robicie prezentacje) a na ten moment w Polsce mamy okoto 20%
procent i bedq kary jak tego nie wyrobimy — ponand 3mld i dlatego mamy dotacje.
Wazne, Ze kiedys te dotacje byty na duze miasta Biafystok, Warszawa, Krakdw,
Gdansk —i zauwazyli w Europie Ze jest to niesprawiedliwe i teraz wysytajq nas na
mniejsze miejscowosci dlatego jestesmy teraz u Paristwa przez dwa dni — na terenie
gminy dziatamy juz tydzieri ponad 50 wnioskow udato sie ztozyc, dlatego liczba miejsc
jest ograniczona i musimy sprawdzic¢ u Panstwa.

To jakby jest jedyny czas kiedy dajemy sie klientowi ,,wygadac” czyli jezeli biadoli na
podwyzki cen pradu, lub inne rzeczy dajmy mu opowiedziec kilka zdan, stuchajmy ze
zrozumieniem — podbijajmy negatywne komunikaty. Jak jest przestrzen to mozna rzucic:

- Widzq Paristwo co sie dzieje teraz ile osob montuje panele, tak naprawde wydaje sie co Zze
co drugi dach ma, natomiast nie kazdemu nalezy sie dofinansowanie i nie kazdy moze to
dostac — dlatego tez musimy sprawdzi¢ u Paristwa.

2. BILANSOWANIE
Na pewno juz u Pana kiedys ktos byt wyliczat? Albo dzwonit przez telefon? Natomiast wazne
jest to Ze zostato wprowadzonych kilka zmian — dlatego na wstepie ustalmy co Paristwo w

ogole wiedzg na temat fotowoltaiki?

Teraz jest jakby czas na mocne trzymanie ramy — chwalenie klienta za wiedze np.



Klient méwi ze panele produkujg prad — Tak ma pan racje, ciesze sie ze rozmawiam z
Swiadomq osobgq bo niektdrzy jeszcze myslq ze fotowoltaika to panele na wode. A tutaj juz
mamy pierwszy krok za sobgq, fajnie przynajmniej bedzie tatwiej podjqc decyzje.

Klient méwi Ze jak sie ma panele to nie ptaci sie za prgd — Wow, powiem Panu ze ta wiedza
ktorg Pan posiada nie jest dostepna dla kazdego, bo czesc ludzi jeszcze mysli ze zaktadajgc
panele i tak bedq ptacili za prgd- ciesze sie ze moge w koricu porozmawiac z kims tak
Swiadomym — bedzie zdecydowanie tatwiej podjqc decyzje.

Klient méwi ze zmienity sie przepisy — No Panie Ryszardzie! To juz jest praktycznie ekspercka
wiedza, rzadko spotyka sie tak swiadomych klientow. Niesamowicie sie ciesze Zze moge
porozmawiac z kims o tak szerokiej wiedzy — zdecydowanie tatwiej dzieki temu bedzie podjg¢
decyzje.

Klient mdwi ze to sie nie optaca — Swietnie ze jest Pan swiadomy — rzadko sie zdarza
rozmawiac z tak Swiadomq osobgq! Co wiecej — ma Pan racje, fotowoltaika nie optaca sie
kazdemu bo tak jak wczoraj rozmawialismy niektdrym zwraca sie 12-15 lat to jest za dfugo,
ale bywa tez tak ze zwrot inwestycji wychodzi po 5-6 latach super prawda? Dlatego zaraz
musimy sprawdzic jak to u Paristwa wyjdzie.

2.1 PRZECHODZIMY DO WYTtUMACZENIA JAK DZIAtA INSTALACJA:

RYSUJEMY DOMEK | StONECZKO

Panele produkujq prqd jak jest jasno (nie musi by¢ petnego storica), ten prqd najpierw idzie
na Paristwa zuzycie, czyli jak w dzieri Pani Pani Matgorzato ma wfgczonq loddwke,
zamrazarke czy telewizor, prqd z paneli omija licznik i idzie bezposrednio na te urzqdzenia.

Natomiast w stoneczny dzien instalacja produkuje 4-5 razy wiecej prqdu niz sq Paristwo w
stanie zuzyc. | teraz kiedys byfo tak ze cata ta nadwyzka trafiata do Zaktadu Energetycznego
(PGE,TAURONU,ENEA,ENERGA) i nie dosc Ze ptacili Paristwo opfaty state w wysokosci okoto
60 zf to jeszcze zabierali Paristwu 20% tego prqdu ktory Panstwo wyprodukowali. Czyli
wracato do Paristwa 80% tej energii i musieli jg Paristwo wykorzystac przez 12 miesiecy bo
inaczej przepadata. Tak byto do kwietnia 2022 roku, catkiem nie najgorszy system natomiast
z jednq wielkq wadg:

NIEZALEZNIE OD TEGO CZY ZAMONTOWAtA PANSTWU PANELE FIRMA ,,KRZAK” JAKAS
SPOtKA Z.0.0 KTORA DZIAtA OD ROKU ALBO ZA PRZEPROSZENIEM MIREK ZE STEFANEM
SPOD SKLEPU CZY TEZ NAJWIESZA FIRMA W POLSCE CZYLI MY JAKO COLUMBUS ENERGY
(SPOLKA AKCYINA, OD 13 LAT NA RYNKU, KAPITAt TO PONAD 129 MILIONOW ZtOTYCH —
CZYLI NIE MA FIRMY NAWET 1000 RAZY MINIEJSZE] OD COLUMBUSA — NA PEWNO KOJARZA
PANSTWO REKLAMY) TO KAZDY BYt W TYM SYSTEMIE.

Czyli na pewno Paristwo kojarzg (TU SZCZEPIMY KLIENTA NA WSZYSTKIE OBIEKCIE) jakies
takie rzeczy jak to ze ktos zapfacit a Panele nie dojechaty, albo montowanie takich starych
paneli w krate (tych sprzed 15 lat), jakies pozary instalacji, czy to Zze na montaz czy wymiane



licznika klienci czekali po kilka miesiecy? No wtasnie, na rynku byta dostownie PATOLOGIA i
wifasnie dlatego Urzqd Regulacji Energetyki stwierdzit, ze trzeba cos z tym zrobic i od kwietnia
wprowadzit cos takiego, ze jak zamontujq Paristwo z jakiejs innej matej firmy lub sami, to
CAtA nadwyzke tego prqgdu muszq Paristwo sprzedac do (PGE,TAURONA,ENEA,ENEGA) po
cenie gietdowej czyli na dzisiaj to jest 27 groszy a wieczorem czy w zime jak panele produkujq
mniej muszq Paristwo odkupic po cenie rynkowej czyli na dzisiaj to ponad 1,30 zt.

Umowmy sie — jeszcze nikt kto tanio sprzeda, a drogo kupi interesu na tym nie zbit prawda?

@

Dlatego wyttumacze Panstwu jak to dziata u Nas. Catq nadwyzke prqdu wysytajq Parstwo do
Columbusa, ktory dziata we wspotpracy z Orange i my jg magazynujemy dla Paristwa, ale
najwazniejsze jest to ze cata nadwyzka wieczorem czy w zime wraca do Paristwa w systemie
1do 1. Czyli to tak jakby wptacajq Paristwo do bankomatu 100 zt i wyciqgajq 100 zt a nie 80
czy 20 jak to w tych innych systemach rozliczen. Super sprawa prawda? Rozumiejq to
Panstwo?

-tu klient czesto pyta co wy z tego macie, albo przeciez nie ma nic za darmo.

Oczywiscie nie jest prawdq Ze nic nie ptaci sie jak juz ma sie instalacje, nie ma nic w Zyciu za
darmo © Przesyt energii, obstuga bilansowania i te wszystkie optaty state to w tym uktadzie
49 zt miesiecznie — ale chyba lepiej ptacic to niz caty rachunek prawda? ©

Natomiast musimy sprawdZzic czy to sie w ogdle optaca czy jest Pan w stanie sie
ZAKWALIFIKOWAC do tej 4 tury dofinansowarn czy te ogromne podwyzki tez Pana dosiegng i
uda sie wprowadzi¢ wniosek na dofinansowanie. Dlatego wyliczymy teraz ile za prqd zaptacq
Panstwo przez 10 lat i jaka jest wartosc instalacji przy Paristwa zuZyciu i sprawdzimy czy to
sie w ogdle optaca wprowadzac wniosek.

3. WYLICZANIE PODWYZEK CEN PRADU

Dobra sprawdzmy sobie na fakturze, bo do tej pory za (przyktadowo) zuzyte 700 kwh zaptacit
Pan 600 zt. Czyli jezeli podzielimy 600 zt przez 700 kwh to wychodzi ze Srednio za jedng
kilowatogodzine zapftacit Pan 85 groszy prawda? Tylko to jest z optatami statymi bo za sam
prqd w tym uktadzie zaptacit pan 45 groszy a pozostate (85-45) 40 groszy to optaty state.

85
¥ \J

45 groszy. 40 groszy
(prad). (opftaty state)

Jak wynika z nowego cennika od 1.01.2023 stawka za kilowatogodzine to (pokazujemy
cennik prqdu) 1,32, natomiast wprowadzono tarcze na pewno Paristwo styszeli dlatego tez
cafe szczescie optaty state zostajq w miejscu. Czyli :



85

o

45 groszy. 40 groszy
(prad). (opftaty state)

Yoy

1,35 zt. 40 groszy

Czyli od stycznia kilowatogodzina bedzie kosztowata 1,35 za prqd plus 40 groszy za optaty
state — czyli w sumie (1,35+40) 1,75 zt !!1 W tym wypadku dla Pana to ponad 100% podwyzki
a to jeszcze nie wszystko — prosze zobaczyc na stawke VAT jaka obowigzywata w 2022 roku
(5%) — tak jak byto obnizone na paliwo, Zywnos¢ itp. Tak samo na energie natomiast juz od
stycznia tego roku Vat wrdcit na 23%! Czyli do stawki 1,75 musimy dodac 18% VAT.

1,75 + 18% - =2 2,06 za kilowatogodzine! Takze taka stawka obowiqzuje Pana gospodarstwo
domowe juz od nastepnego rachunku.

Do tej pory zuzywali Paristwo 3200 kwh rocznie prawda? Tu w tym miejscu na fakturze jest ta
informacja czyli jak po starej stawce rocznie za prqd ptacili Paristwo ( 3200 x 0,85) 2720
ztotych czyli podzieli¢ na 12 to okoto 226 ztotych miesiecznie — zgadza sie?

Natomiast juz od nastepnego rachunku i za ten rok zaptacq Paristwo wedtug nowej stawki
(3200 x 2,06) czyli UWAGA 6592 zt za prqd ROCZNIE! Czyli podzieli¢ na 12 to prawie 550 zt
miesiecznie!

Teraz tak:

226 zt/mc - BYtO
550 zt/mc — TERAZ

Natomiast pamietajg Panstwo kiedys takq sytuacje ze budzq sie Paristwo pierwszego stycznia
i w wiadomosciach mowiq ze prqd bedzie tariszy w tym roku? Nie? Ja tez nie — bo takiej
sytuacji nigdy nie byto, z roku na rok coraz bardzie do gory. Srednio przyjmuje sie ze okotfo 15-
20% rocznie — natomiast bgdZmy optymistami i ustalmy do wyliczen ze pdjdzie no nie wiem
potowe tego czyli powiedzmy 9%.

Teraz liczycie procentem sktadanym ile rok do roku klient bedzie ptacit za prad przez 10 lat i
zapisujecie na kartce wartos¢ po 5 latach i 10 latach. Czyli 550zt miesiecznie +8% pierwszy
rok, +8% drugi rok, +8% trzeci rok... itd. — PLYNNIE | SZYBKO! Na kartce powinno to wyglagdac
tak:



226zt/mc - BYLO
550zt/mc- TERAZ

808zt/mc — PO 5 LATACH
1187zt/mc — PO 10 LATACH

Prosze zobaczyc¢ po 10 latach prawie dwa razy wiecej niz teraz — natomiast niech Paristwo sie
cofnq 10 lat i przypomngq sobie czy prqgd nie kosztowat dwa razy mniej?

| teraz zeby sprawdzic ile przez 10 lat zaptacq Paristwo za prqd weZzmy sredniq czyli kwote po
5 latach czyli 808zt i pomndzmy to przez 10 lat — ile to miesiecy? 120? Tak prawda. Czyli:

808 zt x 120 miesiecy — wychodzi na to ze za prqgd przez 10 lat zaptacq Paristwo:

96 960 z1

Cisza! Dtuga ciszal Patrz gteboko w oczy klientom,
stukaj dtugopisem w kwote, ale sie nie odzywaj —
kto sie pierwszy odezwie ten przegra. To klient
musi to skomentowac!

4. WYLICZENIE CENY INSTALACJI | WYJSCIE NA AUDYT

Takze tak, drodzy Paristwo, ze wzgledu na podwyZki ktore Panstw dotknety mozemy wstepnie
ZAKWALIFIKOWAC Panstwa do zweryfikowania wielkosci instalacji i mozliwe ze uda sie
znaleZ¢ rozwigzanie na to Zeby przez 10 lat nie zapfacili Paristwo prawie 100 tysiecy ztotych
za prqd, a gdzie perspektywa dalszego zycia? Przeciez za 11,15 czy 20 lat dalej ptaciliby
Paristwo OGROMNE rachunki za prqd. Zeby wyliczy¢é moc instalacji dla Paristwa trzeba wzig¢
pod uwage Pansta zuZycie czyli w tym wypadku 3200 kwh i podzielic¢ to przez moc
jednostkowq panela.

Czyli 3200 : 370 -> wychodzi 8,6 panela ale nie bedziemy panela kroic¢ na pét czyli 9 paneli ©.
| teraz niech Paristwo powiedzq, bardziej widzq Panistwo instalacje na dachu czy na gruncie?

Niezaleznie od odpowiedzi:

Dobra to wyjdZzmy na zewnqtrz, zobaczyc czy one w ogdle sie zmieszczq i czy proponowane
miejsce jest odpowiednie — nie czekaj na decyzje klienta tylko wstan od stotu.



Dziatania na zewnatrz:

- obejrzyj miejsce

- pochwal ze Swietny pomyst idealne uzyski

- przejdz sie do garazu lub kottowni zeby zobaczy¢ i wybraé Sciane gdzie bedzie inwerter
- zobacz gdzie jest licznik

-zréb zdjecia

- Troche technicznie — czyli nie niszczymy dachowek, gwarancja na montaz, tutaj za rynna
bedzie schodzito uziemienie — bo kazda instalacja musi by¢ odpowiednio i indywidualnie
uziemiona czyli ekipa wbija szpilki w ziemie zeby opdr byt ponizej 10 Ohmdw.

Wazne zeby wszystko w formie dokonanej czyli tu bedq panele, bardziej woli pan zeby byto 9
w rzedzie czy 3 rzedy po 3 panele, inwerter bedzie w domu bardzie pan woli na tej Scianie czy
na tej?

Po powrocie do domu:

Drodzy Paristwo, dwie kwestie super ze Panstwo kwalifikujq do dofinansowarni, miejsce
montaZowe tez jest okej (najlepiej dac jakies$ zadanie typu: tylko musi Pan wycig¢ te krzaczki,
albo warto przemalowac sciane na biato w miejscu montazu falownika -da Pan rade to
zrobic?) to juz Parstwu pokazuje jak to wyglgda finansowo. | opowiem Panstwu historie
klienta, bytem kiedys u takiego Pana Zbyszka —to juz dobry rok temu, i Panu Zbyszkowi zwrot
instalacji wychodzit (az niemozliwe) ale po niecatych 3 latach! | to jest HIT — wiedzg Paristwo
co on mi mAéwit? Ze musi sie zastanowi¢ bo nie wie czy to dobra decyzja xD — no jakby
Panstwo nazwali takiego klienta? ... ? Gtupi nie? ©

Odpalacie kalkulator -> klikacie , Kalkulator Ekosystemu” -> , PV” -> , Nowy klient Wariant 1”->
,Dalej” -> zmieniacie tylko formuty ,rodzaj instalacji (dach/grunt) i ,liczba paneli”. Na tym
etapie w opcji HYBRID READY zaznaczamy ze ,tak” i podajemy klientowi cene zgodnie z
kalkulatorem, w tym wypadku:

38 300 zt

Wow! Prosze zobaczy¢, czyli zwrot wychodzi praktycznie w 4-5 lat dla Paristwa, rewelacyjnie
tylko prosze mi powiedzie¢ czy Paristwo bardziej chcq zrealizowac inwestycje przelewem czy
rozbic sobie te kwote w abonamencie i zamiast za prqd to sptacac instalacje.

Tu prawie zawsze: ALE JA SIE MUSZE NAD TYM ZASTANOWIC... albo JA NIE WIEM...
Jasne, na spokojnie natomiast zeby wyliczy¢ i ewentualnie powiedzie¢ panistwu jak wyglgda
kwestia finansowania to musze wiedzie¢, czy EWENTUALNIE Paristwo bardziej wolq przelew

czy abonament?

70% przypadkow to abonament.



Okej, to juz méwie ale niech Paristwo powiedzq — z wktadem wtasnym nie wiem bardziej
5000 czy 100007 Jak to wyglgda?

Zatézmy, ze klient powiedziat 1000 zt.

Dobra to powiem Panu jakby to wyglgdafo w abonamencie, przy wktadzie 1000 zt na okres
10-ciu lat kwota abonamentu to 557 zt miesiecznie, czyli doktadnie tyle ile zaptacq Paristwo
za prgd w tym roku — a co jest wazne ta kwota nie urosnie poniewaz finansowanie jest state
czyli dzisiaj przyznane 557zt jest aktualne przez cate 10 lat. To troche tak jakby zadzwonili z
Energa i zaproponowali Paristwu zamrozZenie cen energii przez 10 lat a przez kolejne 20
zaproponowali prgd za darmo — zgodzili by sie Paristwo? No doktadnie taka sama sytuacja
jest tutaj — TO POPROSZE DOWOD OSOBISTY!

99% przypadkdéw -, Ale to juz? Teraz? Niee no to ja sie musze zastanowic...”

Aaa... okej, czyli rozumiem cos byfo nie jasne w prezentacji? Zle moze wyttumaczytem
bilansowanie? Czy moze cos jest nie jasne?

Nie no Pan/Pani wszystko super, ja po prostu musze tak na spokojnie.

Dobra, to ile czasu Paristwo potrzebujq? Dzieni? Tydzien?

Zatéimy ze dwa dni...

A okej, czyli co jak mamy dzisiaj pigtek to w niedziele jakby wszystko bedq Parstwo juz
wiedzie¢? To umowmy sie tak, bo w niedziele to ja nie mam czasu, ale w srode moge byc o

godzinie 10,30 pasuje to Paristwu?

Natomiast powiem szczerze , ze gdybym byt u Paristwa wczoraj jak umawialismy spotkanie
to nie zastanawialiby sie Paristwo pewnie nawet minuty...

Tak a dlaczego?

No bo tutaj umawialisSmy spotkania i zatatwialismy montaze grupowe dla klientdow, ale
niestety z informacji ktorg mam teraz juz raczej nie ma miejsc bo wtedy wiadomo logistycznie
to dla firmy jeden przyjazd ekipy jeden przyjazd paneli to jest nizsza cena zardwno dla
klienta...

To duza jest roznica?

Wie Pan co no mysle ze zawsze z kilka tysiecy moze nie jakas ogromna kwotq ale na przyktad
w Parnistwa przypadku to zamiast 38 300 zt to w audycie grupowym instalacja wysztaby

33 400 zt

I do tego mamy dofinansowania dla klientow montowanych grupowo czyli 6000 z programu



MGj Prqd oraz 3288 zt z Ulgi Termomodernizacyjnej. Czyli finalny koszt instalacji dla Paristwa
to bytby

24 122 zt

Czyli nawet w abonamencie pierwsza ptatnosc to 484 zt (czyli mniej niz za prgd) a po
nadpfacie dofinansowar uwaga! Tylko 320 zt miesiecznie. A za prqd przez 10 lat do
zaptacenia majq Paristwo prawie 100 tysiecy — zwrot wyszedt szybciej niz u tego Pana
Zbyszka co opowiadatem Paristwu historie @tylko problemem jest to, Zze audyty sq
zamkniete — ZROBMY TAK, zadzwonie do dyrektora zapytam sie go moze jakimé cudem uda
mi sie go uprosic¢ zeby Panstwa dodac i wtedy dziatamy dzisiaj z dokumentami i tq nizszq
cengq, a jak sie nie zgodzi to na spokojnie przyjade w te srode co rozmawialismy...

TELEFON DO DYREKTORA

Wow! Super mamy zgode — to ja przygotuje dokumenty, z racji tego Ze licznik jest na Pana
potrzebuje Pana PESEL zna Pan na pamiec? Nie? To poprosze dowdd osobisty.

Wyciggacie dokumenty i je wypisujecie — KURTYNA ©



